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Domelys récupere la chaleur

sur caux usees

Le retour sur investissement
en trois ou quatre ans est assuré
a partir de 180 m3/an.

Sur le salon Bluebat au mois de février,
Domelys, une filiale du groupe Danfoss,
exhibait une innovation de son cru: un

sur eaux usées. Le produit, qui porte
le nom de CalH,O (lire “Calo”), est a
raccorder au réseau d'évacuation des
eaux vers les égouts. L'eau usée est
alors pompée et filtrée avant de pas-
ser dans I'échangeur a plaques pour
le transfert d'énergie a I'alimentation
en eau froide. Le filtre du module est
autonettoyant, grace a un systeme de
détection du niveau d'encrassement
qui, en cas de perte de charge trop
importante, actionne une électro-
vanne pour un décrassage par un
effet “chasse d'eau”. L'eau froide du
réseau passe également par un filtre
anticalcaire pour préserver |'échan-
geur. En option, le gain énergétique
peut étre mesuré en téléreleve sur
GSM.

Pour en assurer la rentabilité écono-
mique, la solution est préconisée,
selon ses concepteurs, pour un volume
d'eau traitée d'au moins 180 mé/an,
garantissant un retour sur investisse-
ment compris entre trois et quatre
ans. Les blanchisseries, salons de
coiffure, cuisines, douches collecti-
ves, constituent les cibles privilégiées
de ce nouveau systéme protégé par

Ideal Standard :
maitriser les prix et te
la trésorerie

futurs
d'eau

un brevet (sur I'ensemble du module ainsi
que sur le systeme de filtration). Domelys,
qui constitue a I'heure actuelle sa force de
vente, dispose déja d'un pool d'installateurs
habilités et a enregistré deux références : un
salon de coiffure ainsi qu'une piscine muni-
cipale.

Les concepteurs de CalH,0 promettent a leurs

utilisateurs - les “gros consommateurs
chaude” - une économie de 15 kW au ma.
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Hydrelis : de I'économie

Alors que le secteur du
sanitaire est séverement
bousculé - la chute des
ventes en 2008 atteint
-7% et les GSB ont
enregistré un inédit - 2 %
sur ce rayon -, ldeal
Standard France veille a
conserver ses acquis.
Bénéficiaire depuis deux
ans alors qu'elle n'avait
pas connu une telle
situation depuis deux
décennies, |'entreprise
serre les coudes pour
faire face a la situation.
“Nous maitrisons les prix,
nous protégeons les mar-
ges et nous conservons

notre trésorerie”, expose
Frédéric Midy, directeur
général.

Alors que les annonces
sur le secteur sanitaire
portent plutét au repli,
Frédéric Midy s'est
engagé sur deux objec-
tifs : “Protéger les colla-
borateurs et protéger le
business.” Tres globale-
ment, Ideal Standard
s'oriente vers une gestion
plus serrée de son activité
qui passera par une ana-
lyse plus fine des investis-
sements et des relations
clients plus rationnelle
avec la distribution.

“Nous avons beaucoup de demandes
de suivi de consommation”, reléve
Joél de Tilly, cofondateur, avec Thierry
Sartorius, d’Hydrelis, fournisseur du
disjoncteur Clip-Flow. Initialement, ce
matériel était destiné a interrompre les
fuites sur les réseaux par détection
d'un flux continu accidentel.

Le succes rencontré auprés des col-
lectivités conduit des clients - bailleurs
sociaux, conseils généraux, Régions
ou gestionnaires d'établissements
scolaires - & demander une fonction
de discrimination des anomalies. Ce
pour affiner la maintenance.

Ainsi, de nouveaux modeéles commu-
nicants et plus spécifiques devraient
bient6t sortir : des appareils a com-
mande a distance, une version “HLM”
a détection de défaut dans |'apparte-

ment et télétrans-
mission.

L’essor commer-
cial se poursuit,
tant a I'export (Eu-
rope, mais aussi
Chili, Liban ou
Brésil) qu'aupres
des divers réseaux
de distribution (né-
goces et partenai-
res installateurs).
Des négociations
sont aussi menées
avec des construc-
teurs de maisons
individuelles : gra-
ce a cet équipe-
ment,

Le disjoncteur
hydraulique
évolue vers
une fonction a
communication
de défaut.

les constructions HQE bénéfi-
cient de deux points.
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